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Quien es Manir Chuijfi

Pereirano
Economista Universidad Libre
Residente en Mexicali, Baja California, MEXICO desde Julio 2001

18 afios de experiencia en ventas:

— Director Area de Tejidos Tecnicos Textiles Omnes S.A 12 afios
— Gerente Comercial Megaplast S.A de C.V en México 6 afnos

— Director General KidsTime Enterteinment Mexico 1 aio






TAMANO DE LA POBLACION

BAJA CALIFORNIA MEXICO

CIUDAD POBLACION [DISTANCIA DE MEXICALI
Tijuana 1,410,000 2 HORAS
Mexicali 860,000 0
Ensenada 260,000 3 HORAS
tecate 100,000 1 HORA
TOTAL 2,630,000
SONORA MEXICO
San Luis R.C 160,000 40 MIN
Sonoita/Pto Pefasco 80,000 3 HORAS
Hermosillo 702,000 7 HORAS
Guaymas 134,000 8 HORAS
Navojoa 145,000 12 HORAS
Nogales 194,000 6 HORAS
Caborca 70,000 4 HORAS
TOTAL 1,485,000
Fuente: INEGI (Instituto Nacional Estadisticas, Geo  grafia e
Informatica. Censo 2005
CALIFORNIA -USA

Los Angeles 12,000,000 4 HORAS
San Diego 3,000,000 2 HORAS

ARIZONA
Phoenix 3,000,000 3 HORAS
TOTAL 22,115,000




QUE ES MEXICO

Pais de 108 millones de habitantes. INEGI Censo 2005
El 40% de la Poblacion en tres ciudades:
México DF: 30 millones
Guadalajara: 7 millones

Monterrey: 5 millones
Ingreso percapita:
México: US$ 10.700

Colombia US$ 8.600

Fuente: CIA world Factbook www.indexbook.com

Principal fuente de ingresos: Exportaciones de petroleo.

Gobierno democratico: Presidente: Lic. Felipe Calderon H

Tres Partidos politicos:

PAN: Derecha (Actualmente en el Poder, llevan dos Presidencias)
PRI: Centro (Gobernaron continuamente durante 80 afnos)

PRD lIzquierda (Fuerte oposicion al Gobierno)



QUE ES MEXICO

Moneda nacional: Peso Mexicano:
US$ 1.00 = MEX$ 10.50

Salario minimo es de MEX $50 diarios por dia, es decir MEX $1500 al mes
= US$142.86 = COL$250.000 + Prestaciones, sin embargo NADIE trabaja
por ese dinero. En frontera (Mexicali) se acostumbra pagar MEX$1.000
semana, o sea $4.000 mensuales libres sin seguro social. Esto equivale a
US$380.95 = COL$666.667

Su principal alimento es la tortilla, especie de arepa hecha de maiz o de
harina, todo lo que se comen es con tortilla, (los famosos tacos)

Costos de cosas:

Una gaseosa en una tienda cuesta: MEX$ 6 = US$0.57 = COL$1000
Entrada al cine: MEX$ 52 = US$4.95 = COL$8666

1 kilo de solomo: MEX$150 = US$15.24 = COL$26.666

1 kilo de tomate: MEX$17 = US$1.62 = COL$2833



HABITOS DE COMPRA

Grandes cadenas o0 macro tiendas: Wal-mart — Soriana/Gigante — Chedraiu
Comercial Mexicana — Costco — Casa Ley. Normalmente son
hipermercados donde se encuentra de todo.

Centros Comerciales de estrato alto y medio con un Hipermercado como
Almacén ancla o Mega Sala de Cine. En torno a ellos giran pequenas
tiendas o boutiques exclusivas.

Boutiques o almacenes en las principales calles de las ciudades.

Tianguis: Centros de Venta popular donde se aglutinan vendedores vy
compradores, nhormalmente para clase baja.

Donde compran:

El proveedor interno es el principal abastecedor del mercado,
especialmente en el interior del pais, en las zonas fronterizas, se importa
de USA sin embargo, este producto en si mayoria, es asiatico.



OPORTUNIDADES DE NEGOCIO

El consumidor mexicano es similar al colombiano, especialmente en ropa.

Mercado relativamente cercano. 4 horas en avion BOG-MEX con varios
vuelos diarios directos o través de otros paises.

Acuerdo Comercial G-3 la mayoria de las posiciones arancelarias estan
desgravadas.

Mercado mexicano cada vez mas proclive a comprar en el exterior. Buscan
calidad — Precio.

Productos colombianos altamente posicionados:
Ropa Interior.

Fajas post-quirdrgicas o para adelgazar.
Textiles.



QUE SE NECESITA PARA
VENDER EN MEXICO

El mercado esta ahi esperandote!!

Excelentes oportunidades en compradores pequeiios no las MEGA tiendas.
Ir a conocerlo e identificar tus clientes potenciales.

Un vendedor que esté continuamente promoviendo el producto.

Necesitas un stock en México, es dificil que el comprador mexicano pequefio importe
directamente, solo las grandes tiendas hacen esto y siempre buscan PRECIO, te van
a ahorcar.

Hay muchos clientes pequefos deseosos del producto pero no hay quien lo
abasteca recurrentemente.

Ser consistentes y constantes si vas a exportar debes ser firme y estar ahi, no salirte
después del primer pedido.

Visitar el mercado regularmente, al mexicano le gusta “platicar” y que lo atiendan.



Tamano Mercado Confecciones mexicano
Tabla 4: Importaciones del sector prendas de vestir

(Valor en miles de délares US$)

62052099
62042301
62041399
62043399
62045399
62064099
62046399
62093001

50,950
6,508
1,039
8,869
6,576
17,491
35,273
2,561

2003

55,363
5,306
777
8,211
6,648
18,947
36,253
2,432

58,588
4,738
515
6,132
7,844
17,476
34,465
3,058

Fuente: Secretaria de Economia-SIAVI.

Pantalones

, 2001 -

7.18%
-14.98%
-28.85%
-16.02%
9.59%
-0.04%
-1.13%
9.95%



“El gran nicho del mercado mexicano es sin lugar a dudas, el comprendido por
la clase popular, que concentra al mayor porcentaje de poblacion, pero tambien
es un mercado sensible al precio de los articulos textiles y del vestido, que son
vistos como productos de primera necesidad”.

“La posibilidad que las importaciones de la industria textil y del vestido se
incrementen cada dia es mayor, ya que el gobierno sigue en un proceso de
apertura comercial, ademas se espera mayor apertura en México a diversas
cadenas de tiendas extranjeras que manejan productos importados, entre ellos
las prendas de vestir, lo cual significa mayores oportunidades para los fabricantes
colombianos”.

Informaciéon extractada del Estudio de Mercado realizado por Proexport —Banco Interamericano de
Desarrollo y Fondo Multilateral de Inversion FOMIN 2004
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Como saber mas acerca de los
mercados que quiero atender

Recabe informacion a través de la Camara de Comercio de Dosquebradas, ellos le
ayudaran.

A traves de Proexport, visite su pagina web: www.proexport.com.co busque estudios
de mercado por pais, para México estan:

Productos farmacéuticos Veterinarios.
Autopartes.

Prendas de Seguridad Industrial
Lenceria

Bebidas

Joyeria y Bisuteria

Calzado

Envases y Embalajes

Editorial e Industria Gréfica



CONCLUSIONES

En las exportaciones hay una fuente de ingresos inimaginable.
Mexico brinda muchas oportunidades.

El colombiano se distingue por su vocacion negociante y comercial,
levanta tu cabeza y busca otros horizontes comerciales.

El mundo no es solo Pereira y sus alrededores...



MUCHAS GRACIAS POR SU
ATENCION |



